Custo de Oportunidade Acerca da Perspectiva Contabil no Mercado de Grude do
Pescado: Um Estudo na Mesorregido do Nordeste Paraense

Resumo

Na perspectiva contabil sobre produtos a contabilizacdo e avaliagdo de produtos
naturais, principalmente para lidar com o custo de oportunidade, na escolha dessas alternativas
viaveis de aplicacdo de recursos (Beuren, 1993, Nasciemnto, 1998). O grude de pescado é
subproduto de origem animal, mais especificamente originario do peixe, possui alto valor
comercial e vem sido utilizado por diversas industrias estrangeiras e confecgdo de diversos
produtos como foguetes, remeédios e eoutros (Medeiros , 2019).0 objetivo deste trabalho é
analisar o custo de oportunidade acerca da perspectiva contabil no mercado de grude do
pescado, em localidades especificas da regido do salgado Paraense a citar os municipios de
Braganca, Quatipuru (Vila Boa vista), Salinopolis e Sdo Jodo de Pirabas (Vila Japerica). Para
0 alcance desses objetivos e a consequente resultados, a pesquisa utilizara como metodologia
de pesquisa uma abordagem quali-quantitativa, de carater exploratoria, com aplicacdo de
questionarios para a coleta de dados por meio de entrevistas e casos de estudos praticos,
atribuidas por pesquisas in loco dos fatores de producdo, empregando para isto a oficializacdo
da atividade econémica, perante a sua organizagdo tributaria e exportadora na Receita Federal
do Brasil — RFB. Conclui-se que os riscos estdo além da instabilidade mercado, j& que a estreita
relacdo entre pescador e patrdo, estd sempre palmeando passos em meio a complexidade das
relagbes humanas com individuos de realidades diferentes. E mesmos com todos 0s riscos
envolvidos, a pratica desta atividade quando bem alinhada, pode gerar receitas astronémicas e
mudar o aspecto socioecondmica de todos os autores envolvidos na busca do “ouro do peixe”,
a tdo cobicado “grude” do pescado.
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1 Introducéo

O estudo vem discutindo o enfoque da utilizagdo de subprodutos locais, como o caso do
grude do pescado ou “a grude”, como é mais conhecido entre as comunidades de pescadores da
Regido do Salgado. A grude tem como origem da bexiga natatdria do peixe, a vesicula gasosa,
que é constituida pelo o6rgdo que auxilia os peixes 6sseos a manterem-se em determinada
profundidade, para efetuem o controle da sua densidade relativamente & da &gua. Este 6rgdo
fica situado na frente do aparelho digestivo e ligado ao es6fago, se enche com uma mistura de
nitrogénio, oxigénio e gas carbdnico (Medeiros, 2019).

Este subproduto de origem animal, mais especificamente originario do peixe, possui alto
valor comercial e vem sido utilizado por diversas industrias estrangeiras, nas mais variadas
finalidades, seja para producdo de resina protetora para componentes de foguetes aeroespaciais,
revestimento protetor para componentes eletrénicos de smartphones e microcomputadores
(Feltes et. al. 2010).

Fornecer informagdes acerca da vida operacional da organizagdo como um todo é funcéo
essencial da contabilidade gerencial. E o diferencial esta relacionado a eficacia e seguranca
dessas informacdes, de maneira a promover o crescimento e a sustentabilidade do negdcio



(Beuren, 1993, Padoveze, 2010). Com a aplicacdo da contabilidade que se faz o registro de
entrada e saida dos produtos, que neste caso, se trata de um residuo animal dando origem a
comercializagdo de um subproduto de alto valor de mercado.

Portanto, este artigo tem como objetivo principal analisar o custo de oportunidade acerca
da perspectiva contabil no mercado de grude do pescado, em localidades especificas da regido
do salgado Paraense a citar os municipios de Braganca, Quatipuru (Vila Boa vista), Salindpolis
e S&o Jodo de Pirabas (Vila Japerica).

Um outro ponto é que com a aplicacdo correta da contabilidade acerca da gestdo, fica
mais simples saber quais sdo 0s gastos reais fixos e varidveis que a empresa possui devido ao
controle eficiente dos langcamentos. Para isto segue a seguinte questdo norteadora: Quais 0s
custos de oportunidade envolvidos no mercado do grude do pescado?

2- Referencial Teorico

2.1 Atividade pesqueira

No Brasil, a atividade pesqueira € um negocio que vem oportuniza o crescimento do
pais com incluséo social e geracdo de emprego e renda. Para a Organizacdo Mundial da Saude
(OMS), o pescado é a proteina animal mais saudavel e consumida no mundo (SEBRAE
Nacional, 2019).A pesca artesanal brasileira possui numerosas e complexas especificidades e
levam em consideracdo fatores sociais, politicos, institucionais, econémicos e ambientais
intrinsecos a cada local (Silva, 2014). Seus usuarios utilizam diversos meios de producdo
(petrechos, embarcacOes e estratégias) para capturar diversos recursos geralmente pouco
abundantes, em um meio em constante mudanga e ainda com conflituosas relagdes sociais
(SEAP/PR, 2004).

Tabelal: Tipos de pescadores

ATIVIDADE VINCULO PRODUGAO IMPACTOS
EMPREGATICIO AMBIENTAL
Pescador Sozinhos ou méo-de- Sem Proprios ou Menor Impacto
artesanal obra familiar ou com patrocinados
parceiros

Fonte: Adaptado de Leite, Matos e Aradjo (2019)

Nos locais onde ocorre, a pesca artesanal é considerada um indicador de qualidade
ambiental, sendo ainda uma importante estratégia para a conservagdo dos recursos pesqueiros
(Nascimento e Catelli ., 1998).

2.2- O grude de pescado e sua comercializacao

O grude de pescado é a bexiga natatéria, que sdo comercializadas informalmente em
todo o litoral do Par4 ao Maranh&o por um preco bastante elevado e exportado para Japao e
China (Aquino et al., 2009). O processo mais empregado nessa extracdo € a solubilizacdo em
acido acético durante cinco dias de extracdo, portanto, consumindo um tempo relativamente
longo e apresentando um rendimento baixo (Aquino et al., 2009).

Apbs a pesca, ainda no barco, os pescadores retiram o grude, abrem-no e esticam-no
para que receba seu unico “tratamento”: secar ao sol, pois 0 produto fresco, além de perecivel,
possui baixo valor de mercado (Furtado,1990). Segundo Coutinho (2002), muitos pescadores
ndo sabem a destinacdo do grude e nem sua utilizacdo do pescado, ndo s6 esse 6rgdo é
aproveitado, mas sua carne também é bastante consumida, apesar de seu valor comercial baixo,
se comparado a cotacdo do grude. O comércio desse género é intermediado pelos chamados
“marreteiros” que, uma vez por més, visitam as vilas de pescadores, adquirem quase toda a
producéo de grude e revendem para outros comerciantes que negociam a exportacéo para fora
do pais (Leitdo, De Sousa 2006).



2.3 Custo de oportunidade

A discussdo na literatura brasileira de Contabilidade Gerencial ou de Custos de casos
empresariais, dentro da realidade vivida por estudantes e profissionais da area, dificulta o
entendimento de alguns aspectos ao se tratar de beneficiamentos de subprodutos, os quais em
critérios de sustentabilidade e nas questBes atuais vem sendo colocado em pauta a sua
aplicabilidades nos diversos setores econdmicos. Observa-se ainda que os exemplos reais que
sdo relatados na literatura contabil dos principais livros nessa area, retratam a realidade vivida
no pais de origem de autores estrangeiros, que nao se aproximam dos casos brasileiros (Beuren,
1993, Santana Junior, 2007).

Embora ndo desconheca 0s conceitos e aplicacbes do custo de oportunidade a
contabilidade societéria, ndo os evidencia em seus registros, consequentemente 0 mesmo
acontece nas demonstraces contabeis, onde o resultado das Demonstracfes financeiras,
acompanham os padrdes uso da contabilidade geralmente aceitos, tendo como base todo um
arcabouco tedrico de normas, regulamentos e nos Comité de pronunciamentos Contabeis
(CPC). Ainda assim o custo de oportunidade, possui aplicabilidade nos processos decisorios e
avaliativos diarios de resultados envolvidos na gestdo empresarial, mesmo que a nivel pessoal
e intuitivamente, principalmente nas decisdes voltadas as fases de planejamento e investimento
(Goulart,2002).

Para H. Kitzberg e C. Padoveze (2015), apud Fleuriet et al (1978), sintetizam que a
analise financeira dindmica ou modelo de Fleuriet, onde este surgiu sob a perspectiva de uma
nova abordagem contébil ,com énfase prioritariamente na liquidez e seus indicadores e no giro
de capital, o que diverge da analise tradicional realizada pelas demonstracdes contabeis
geradas a partir do balango patrimonial.

Portanto, nota-se que as percepcfes de custo de oportunidade estdo envolvidos de
informacgdes que possam ajudar a registrar 0s custos associados as oportunidades que serdo
deixadas de lado, caso a empresa ou a organizagdo ndo empregue 0s recursos da melhor
maneira, ou seja o retorno do capital utilizado na atividade desenvolvida. Permitindo com isto
verificar a viabilidade econémica de uma atividade, vinculando-o diretamente ao retorno
financeiro.

3 Teorias envolvidas e estudos anteriores

3.1 Teoria da firma

A teoria trabalha com a oferta de mercado, ou seja, com os produtos que serdo oferecidos
aos consumidores na busca de maximizar os lucros (Boaventura, 2009 Smith,2003). Dado que
as organizagdes tendem a produzir de acordo com sua expectativa de demanda do mercado e a
oferta acaba sendo ajustada por aqueles que estdo dispostos a consumir. Para isto, a
compreensdo da importancia da firma estad relacionada ao desenvolvimento da unidade
autdbnoma de decisdo, isto é, com o poder de fazer escolhas e definir comportamentos diante o
ambiente que esta inserida (Silva e Ferreira, 2009).

Além disso as teorias que envolvem o comeércio deixa em evidéncia que as relagdes
entre organizacfes ndo sdo marcadas pela perfeita harmonia, mas sim em relacdes de poder e
dominag&o, além de se constatar que na economia mundial predominam estruturas de mercado
estdo concentradas, com as inovacodes, o qual exercendo forte influéncia nas formas de insercéo
externa de cada nagéo ( Moreira, 2012).

3.2. Teoria de custos de producéo

Para a teoria de custos a apuracdo deve avaliar o processo de producdo ou sua cadeia
produtiva envolvida, como forma de aplicacdo de métodos de custeios, perante 0s quais
permitirdo a correta alocacao dos custos (Lizote et al. 2015, Santana, Silva e Gongalves, 2017).



Tais elementos sdo apresentados na literatura para fundamentar as abordagens de custos e suas
devidas classificacdes, com o propdsito de atender a composicdo da formacdo dos precos de
grude e do préprio, focos deste estudo.

A composicdo dos custos de embarcacdo € importante, porém muitas destas
embarcacdes tem seus custos patrocinados e sendo relacionados como forma de adiantamentos.
Para tanto, os custos avaliados no processo devem ser atribuidos ao somatorio dos bens e
servigos utilizados ou consumidos na producgéo de novos bens e servigos, traduzidos em unidade
monetaria (Nascimento, Catelli, 1998).

O mercado do grude produz um ambiente caracterizado por uma concorréncia, mas que
ndo consegue afetar a reducdo de lucros devido o produto ser natural e o subproduto passou a
ser um dos produtos necessarios ndo tendo produtos similares na competitividade.

Portanto, o ato de precificar compete entender a formacao dos precos , entretanto, em
produtos que sofrem influéncia direta do mercado internacional, a moeda mais forte no caso
ddlar americano, sendo realizado a sua precificacdo de acordo com o valor de mercado e a
essencialidade momentanea do produto. Portanto, segue que a cobranca pretendida, segue este
processo de mercado na forma de desenvolver acdes de equilibrio os elementos que compdem
0 prego internacional, permitindo dar maior atencdo a competitividade e a rentabilidade
operacional (Xu et. al., 2004, Jung e Dallagnol, 2016).

3.3. Estudos anteriores

Para demonstrar a relevancia dos estudos do custo de oportunidade e custos de
producéo, sendo que ndo ha presenca de estudo parecidos sobre o grude de pescado, somente,
estudos voltados para beneficiamento do pescado. O que torna o estudo de extrema relevancia
social e econdmica. nas relagdes da atividade produtiva vinculados a producdo de pescados.
Observe Tabela2.

Tabela2: Estudos no Brasil sobre custos pescados.

Estudos Local Obijetivo Resultados
Santana, Silva, | Augusto Investigar as principais | Os quais foram constatados em
Gongalves, Correa - PA | estratégias utilizadas para a | pesquisa que a utilidade das
(2017), formacéo de preco | informacBes dos custos de producdo
das empresas que | serve para definir o preco de venda e
beneficiam pescado. para controle dos custos de producéo.
Michels, Sott, | Guaraciaba- | Para a execugdo do | Para contabilidade de custos se faz
Santos, Moser | SC processo  analitico  da | necessario para todos ©0s niveis
(2017), formacdo do prego de venda | gerenciais da empresa, para tanto
dos medicamentos | auxiliando nas funcdes de planejamento,
manipulados em farmacias | controle e tomada de decisdes.
magistrais.
Silva e Silva | Paranad Na apuracdo dos custos e | Para que haja as melhores decisdes, se
(2017), preco de venda de uma | faz necessario a percepgdo da atuacgao de
empresa de | partes, as quais sdo interligadas e
produtos alimenticios por | influenciadoras, internas e externas,
meio de uma abordagem | para a obtencdo de informacdes de
sistémica. mercado.

Fonte: Elaborado pelos autores (2019).

Nestes estudos nota-se que todos os estudos partem de mecanismos informacional de
custos, mercado, clientes e concorrentes, como forma de adequar as relacbes de
beneficiamentos de produtos sem ter prejuizos e atender a sua demanda de forma mais justa e
econdmica.



4 Materiais e métodos

Para este trabalho foi realizado a coleta, pesquisa in locu e andlise dos materiais
pesquisados com base em uma revisao bibliografica, por meio de artigos cientificos, livros,
arquivos historicos, revistas e demais publicacdes, periodo de 1898 a 2019, a fim de obter
diversas informacdes relevantes sobre a teméatica, ndo explorada na contabilidade e pouco
discutida na regido, devido ser um sistema de comercializacdo restrita as reservas extrativistas
e a produtores locais, o qual tal comercializagdo tem uma grande importancia no contexto atual.

Para escopo de pesquisa serdo trabalhados os municipios e vilarejos de Sdo Jodo de
Pirabas, Japerica, Salindpolis, Quatipuru e Boa vista (Japerica é vila de S&o Jodo de Pirabas e
Boa Vista € vila de Quatipuru). Todos estes municipios e vila ficam localizados na regido do
salgado do Estado do Pard. Apds estas informacdes aborda-se o critério pratico da
comercializacdo, projetando valores atribuidos com a tributacdo e sem tributacdo, com o
enfoque de aplicacdo de pesquisador observador, com o propdsito de relacionar a cadeia
produtiva nas cidades estudadas.

Para coleta de dados, foram aplicados questionarios semiabertos com o intuito de obter
informacBes pertinentes ao objeto da pesquisa. Para a abordagem pessoal, foi utilizado de
interacdo social com os alvos da pesquisa, que neste caso, eram 0s atravessadores e pescadores
de cada area estudada. A aplicacdo dos questionarios realizou-se em carater presencial com a
aplicacdo de um questionario composto de perguntas fechadas e abertas, tendo como
respondentes vinte (20) pescadores respondentes.

Fazendo parte da cadeia de relacdo, foi possivel identificar diversos pontos negativos e
positivos sobre a atividade, tais como a ilegitimidade da barganha das opera¢fes no que se
refere a compra do derivado extraido pelos pescadores, além do impacto positivo, social e
financeiro, ainda que a disparidade de ganhos esteja evidenciada em relacdo aos pescadores
quando a comparadas na intrinseca relacdo entre os atores envolvidos, neste caso especifico
pescador e atravessador (Santana Junior, 2007).

Na segunda abordagem, tratou-se de se coletar e efetuar a descricao das atividades como
0 proposito de demonstrar o fluxo de venda (a acdo dos atravessadores) que foram aplicados
através da avaliacdo das formas de registros das informacdes de producéo e a frequéncia que
executam este procedimento, bem como a descri¢do sobre os tipos de pescado para se avaliar
0 processo de exportacdo do grude do pescado.

Houve nesta etapa a realizacdo de pesquisa de campo com pesquisador presente no
ambiente pesquisado, aplicando para isto a pratica da observagdo presente ou participante €
interpretada e utilizada para possibilita ao pesquisador e aos participantes desenvolver um
relacionamento e confianca, necessario para os participantes revelarem os acontecimentos de
sua experiéncia (Paterson; Bottorff; Hewat, 2003).

Para analise estatistica dos dados do questionario, foi usado a planilha eletrénica Excel
2010, componente do pacote Office 2010 da empresa Microsoft, demonstrando as informacoes
pela estatistica descritiva as respostas obtidas e executando sua avaliagcdo continuamente.

Assim, segue a analise e discussdes onde estdo distribuidos seus perfis de analise em: o
movimento econdmico do processo de exportacdo de grude do pescado, determinantes do
processo de comercializacéo, e a apuracdo de venda.

5 Analises e discussdes
5.1-O movimento econdmico no processo de exportagdo de grude do pescado

A producdo do “grude” de pescado vem sendo realizada ao longo dos anos pelos
pescadores, proprietarios das embarcagdes, casas de atacadistas, intermediérios que realizam



compra do ‘“grude” pescada-amarela, gurijuba e “abas” de tubario (nadadeiras). A
comercializacdo vem tomado maiores propor¢des principalmente na midia, os quais tomaram
propor¢des maiores devido ser uma producdo de grande valor e de carater de exportagdo.
Devido esta atencdo acabou aumentando a comercializacdo locais com o aumento visivel da
quantidade de produtores, atravessadores e comerciantes locais efetuando a venda direta para
outras empresas exportadoras.

Constatou-se que a comercializagdo do grude possui fluxos comerciais que abrange 0s
intermediarios, o pescador e o consumidor final. Como pode ser observado na figura a baixo,
que representa a principal movimento econdmico do grude.

Figura 01: Movimento econdmico do grude
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Fonte: Elaborado pelos Autores, 2019.

A figura 1 demonstra o movimento econémico do grude de pescado no item 1 temos o
pescado que € o que extrai a bexiga natatoria e faz a secagem do material. No item 2 temos 0
pescador artesanal que pode ter seu trabalho de trés formas a primeira: barco préprio, onde a
producéo sera toda dele e este pescador que possui 0 barco, negocia também diretamente com
0 atravessador, na segunda forma com barco de terceiros, onde ele vai trabalhar no barco de um
amigo ou familiar, no qual a producdo passa a ser dividida ou no caso do proprietario do barco
faz um contrato informal com o pescador sobre as “grudes” adquiridas no pescado.

Na terceira forma no barco patrocinado ocorre a producdo do pescado e do derivado,
onde esta é totalmente vendida para o patrocinador ou quando o barco é do patrocinador e 0
mesmo efetua o pagamento adiantado onde apds a apuracdo da pesca. Este valor investido é
deduzido do custeio investido quando o barco pertence aos pescadores ou ao patrdo da pesca,
como é chamado o patrocinador da pesca.

Ainda sobre o pagamento dos envolvidos desta forma de pesca coletiva, é utilizado o
sistema de divisdo quotas, onde a carga total € primeiramente dividida em duas partes. Nesta
primeira divisdo, levando em consideragdo uma tripulacdo de cinco individuos, a metade da
apuracao fica com o patrdo da pesca e a outra metade é novamente dividida em dez quotas
sendo cinco quotas de direito do mestre, duas para o piloto, uma para o geleiro e o restante
dividido entre dois pescadores.

No item 2 hd um a relacdo muito forte na determinagdo de quem se comporta como o
patrdo de pesca. O patrdo de pesca trata-se do empresario ou pescador autbnomo, dependendo



do comportamento quanto a embarcac¢do, quem possui o capital para movimentar o comercio
de grude, quem financia todo o processo de custos iniciais para atividade de pesca.

No item 4 o atravessador que efetua a compra do “grude” no porto ou no local de
processamento, onde é feita a limpeza e secagem. Segue figura a baixo da secagem.

Figura 2: Secagem da Grude
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No item 5 da figura 1, ha a venda da empresa j& para Belém e para Sdo Paulo, onde se
executa todo o processo de exportacdo. Nota-se a mercadoria é despachada dos municipios
pesquisados para Belém, sdo todas filiais de empresas de Séo Paulo, sendo feita neste municipio
uma avaliacdo pela Secretaria de Pesca e Aquicultura, e logo apds a vistoria, a mercadoria é
autorizada para prosseguir viagem ao destino. Em S&o Paulo com a mercadoria se faz a
exportacdo para o comércio exterior, por exemplo, como foi respondido nos questionarios um
dos continentes asiaticos, que recebem o produto é Hong Kong.

5.3-Determinantes do processo de comercializagédo do grude de pescado.

Nas transacOes presentes na comercializagdo do grude deve-se atentar que 0 processo
envolve, obrigatoriamente, agentes econdmicos, 0s quais estdo reunidos com o propdésito venda
e a consequente exportacao, estas instituidas pelo mercado. Qualquer que seja a mercadoria
negociada deve ser avaliado os niveis de mercado no caso da comercializagdo do grude esta
interligada a: venda, atravessador e exportador.

Para tanto foi questionado a representatividades dos atores envolvidos no processo
produtivo do grude de pescado.

Tabela 1: Percentual de representatividade dos atores
| Percentual representatividade dos atores |

Rétulos de Linha Contagem de FUNCAO Contagem de FUNCAO2

ATRAVESSADOR 7 35,00%
PESCADOR 8 40,00%
PROPIETARIO 5 25,00%
Total Geral 20 100,00%

Fonte: Dados da pesquisa, 2019. Questionario.

A resposta foi unanime para todos os quesitos, onde os atores envolvidos responderam
afirmativamente, que o Unico proposito é a comercializa¢do; que conheciam a serventia do
produto para diversos usos, bem como afirmaram que tem conhecimento que o produto é
exportado par outros paises.

Neste processo serdo explorados 0s questionarios aplicados sobre o processo de a
primeira comercializagcdo. Os quais s&o melhor representados a seguir:

Tabela 2: Representatividade dos municipios



| Percentual representatividade dos municipios |

Rétulos de Linha Contagem de MUNICIP1OS Contagem de MUNICIP10S2

BOAVISTA 2 10,00%
BRAGANCA 4 20,00%
JAPERICA 5 25,00%
PIRABAS 3 15,00%
SALINOPOLIS 6 30,00%
Total Geral 20 100,00%

Fonte: Dados da pesquisa, 2019. Questionario.

Quanto a representatividade, nota-se que estes municipios avaliados tem uma diviséo de
trabalho bem distribuida, entretanto, teve-se como respondentes somente 20 pescadores. Fato
este confirma os preceitos de Verissimo (1895), que expGem a relevancia da comercializacéo
do grude para o estado do Para.

Tabela 3: Frequéncia de coleta do grude

I11.2 Com que frequéncia vocé realiza a coleta nesta localidade ?

Rétulos de Linha Contagem de iil.2 Contagem de iil.2_2

CADA DOIS DIAS 4 20,00%
PESCADOR 2 10,00%
PROPIETARIO 2 10,00%

DIARIO 13 65,00%
ATRAVESSADOR 7 35,00%
PESCADOR 4 20,00%
PROPIETARIO 2 10,00%

SEMANAL 3 15,00%
PESCADOR 2 10,00%
PROPIETARIO 1 5,00%

Total Geral 20 100,00%

Fonte: Dados da pesquisa, 2019. Questionario

Neste quesito observamos situagdes com referéncia ao atravessador entrevistado que
efetua coletas, (digo compras diarias), sendo assim apresentou 35% da opcdo ajustada
diariamente. Ao pescador entrevistado tivemos as seguintes situagdes 10% disseram que faziam
2 coletas por més;20% ainda afirmaram coletar diariamente e outros 10% disseram que coletam
uma vez semanalmente. Na condicdo de proprietario entrevistado este realiza coletas diaria com
percentual de 10%; coletas de 2 vezes por més em um total de 10%; o mesmo realiza coleta
semanal com percentual de 5% (o termo “coleta” aplicado aos casos dos pescadores
entrevistados e aos proprietarios entrevistados, aqui entenda-se” pescaria”).

Nota-se o perfil da ilegitimidade do poder de barganha presente de acordo com Santana
Junior (2007), ao se tratar da compra do derivado extraido pelos pescadores, além do impacto
positivo, social e financeiro. Esta relacdo fica estabelecida pelos atores envolvidos, neste caso
especifico pescador e atravessador.

Para tanto segue para melhor compreenséo os locais de secagem do grude.

Tabela 4: Local de secagem
1.2.2 Local de secagem

Rotulos de Linha Contagem de 1.2.2 Contagem de 1.2.2 2

AMBOS 12 60,00%
PESCADOR 7 35,00%
PROPIETARIO 5 25,00%

EM TERRA 8 40,00%
ATRAVESSADOR 7 35,00%
PESCADOR 1 5,00%
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Total Geral 20 100,00%

Fonte: Dados da pesquisa, 2019. Questionario.

Para o item 1.2.2 Local de secagem do grude o trabalho mostrou que 35%, representado
pelos atravessador entrevistados, quando este ndo compra o produto ja seco o fazem em terra
podando-as para secar ao sol , para o restante 65% formandos por pescadores e proprietarios
fazem a secagem do grude em ambos os locais tanto a bordo quanto em terra.

Para tanto segundo Coutinho (2002), muitos pescadores até podem néo saber a quem e
pra que se destina o grude, entretanto, sabem o valor de mercado e sua variagdo de acordo com
ddlar para composicdo de preco assim como os padrbes de venda necessarios criando uma
cotacdo do grude.

Tabela 5: Quantidade minima do “grude” por peso

11 1.2 3 Qual a quantidade minima em peso agua a localidade proporciona ?

Rétulos de Linha Contagem de ii1.2.3 Contagem de ii1.2.3 2
BOAVISTA 2 10,00%
2kg 2 10,00%
BRAGANCA 4 20,00%
25 kg 1 5,00%
40 kg 1 5,00%
120 kg 1 5,00%
2000 kg 1 5,00%
JAPERICA 5 25,00%
9 kg 1 5,00%
1,5 kg 2 10,00%
1,8 kg 1 5,00%
N RESPOD 1 5,00%
PIRABAS 3 15,00%
10 kg 1 5,00%
40 kg 1 5,00%
60 kg 1 5,00%
SALINOPOLIS 6 30,00%
1 kg 1 5,00%
30 kg 1 5,00%
50 kg 1 5,00%
60 kg 1 5,00%
90 kg 1 5,00%
250 kg 1 5,00%
Total Geral 20 100,00%

Fonte: Dados da pesquisa, 2019. Questionario.

Na Vila Boa vista, municipio de Quatipuru, com abaixa produtividade 2 quilos da grude
seca, em Braganca com obteve quantidade minima de 2185 quilos, em Vila Japerica ,municipio
de Sédo Jodo de Pirabas totalizou 13,3 quilos. Em Pirabas alcangou a quantidade minima de 110
quilos. Para Salinopdlis alcangou a quantidade minima 481 quilos. Sobre a secagem do produto.

Tais relacGes de quilogramas permite a apuragédo do valor de producéo, valores mensais
de producéo, como forma de identificar possiveis ganhos financeiros na comercializagdo do
grude, os quais sdo atribuidos de acordo com densidade (PADOVEZE, 2015).

Tabela 6: Local de secagem
1.2.4 principais compradores
Rotulos de Linha Contagem de 1.2.4 Contagem de 1.2.4 2
ATRAVES 14 70,00%
ATRAVESSADOR 1 5,00%




PESCADOR 8 40,00%
PROPIETARIO 5 25,00%
EMPRESSA 6 30,00%
ATRAVESSADOR 6 30,00%
Total Geral 20 100,00%

Fonte: Dados da pesquisa, 2019. Questionario.

Na perspectiva dos entrevistados 70 %, representados por atravessadores, pescadores e
proprietarios, afirmam que sdo os proprios atravessadores do comércio local; ja 30 % (aqui
representados pelos atravessadores locais) confirmam que as empresas Sd0 0S principais
compradores.

Ressaltar-se que ha uma complexa relacdo, pois ha atravessadores que vendem para
atravessadores maiores (estes tem contato direto com Belém),seja por serem financiados por
estes ou pelo fato de ndo conhecer as empresas em Belém que realizam este tipo de
comeércio ,mostrando a faceta comércio exportador que ndo tem contato direto com o pequeno
atravessador , ndo de forma absoluta, haja vista que durante as entrevista em Braganca foi
encontrado uma situacdo em que o pequeno atravessador vende diretamente seu produto a uma
empresa de Belém.

Tabela 7: Principais varidveis formacao de prego
I11.2.5 Quais as principais variaveis

Rotulos de Linha Contagem deiil.2.5 Contagem de iil.2.5 2
ATRAVESSADOR 7 35,00%
DOLAR 2 10,00%
MERCADO 1 5,00%
NAO RESPONDIDO 4 20,00%
PESCADOR 8 40,00%
DOLAR 4 20,00%
NAO RESPONDIDO 4 20,00%
PROPIETARIO 5 25,00%
DOLAR 2 10,00%
NAO RESPONDIDO 3 15,00%
Total Geral 20 100,00%

Fonte: Dados da pesquisa, 2019. Questionario.

Atraves da perspectiva do atravessador entrevistado foi relatado as seguintes
informacdes 20% destes ndo responderam 5% disseram que era 0 mercado e 10% afirmaram
que era o Dolar. Sob a 6tica do pescador entrevistado 20% néo responderam e 20% disseram
que é o Dolar. O olhar do proprietario sobre este tema aferiu que 5% nao responeram,25% nao
souberam ou ndo quiseram responder.

. Para isto, nota-se que a teoria da firma se faz presente na compreensao da importancia
da organizacgao, estando vinculado ao desenvolvimento da unidade de deciséo venda direta ou
por atravessadores , isto €, com o poder de fazer escolhas e definir comportamentos diante
meio inserido (SILVA E FERREIRA, 2009).

Tabela 8: Meses de maior variagdo no preco do grude
I111.2.6 Quais 0s meses de maior variacdo no preco do grude ?

Rotulos de Linha Contagem de ii1.2.6 Contagem de ii1.2.6_2

ATRAVESSADOR 7 35,00%
ABRIL e AGOSTO 1 5,00%
IMPRECISO 1 5,00%
MERCADO/DOLAR 3 15,00%
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NAO RESPONDIDO 1 5,00%
VER A/INVE B 1 5,00%
PESCADOR 8 40,00%
MERCADO/DOLAR 1 5,00%
NAO RESPONDIDO 1 5,00%
VER A/INVE B 6 30,00%
PROPIETARIO 5 25,00%
AGOSTO E JANEIRO 1 5,00%
PROCURA 1 5,00%
VER A/INVE B 3 15,00%
Total Geral 20 100,00%

Fonte: Dados da pesquisa, 2019. Questionario.

Os atravessadores entrevistados afirmaram que maior variacdo de preco acontece da
seguinte forma: Abril a agosto 5%; relataram imprecisdao 5% ;mercado / délar 15% (maior
percentual );ndo responderam 5%; e 5% disseram que a varri¢cdo maior acontece no verao e no
inverno as baixas no prego.

Segundo Martins (2003) e Smith (2003) ressaltam que, para a fixacdo do preco,
precisariamos ndo so fixar a base de distribuicdo dos custos como também prefixar o volume
de cada produto, caso contrario nao seria possivel o calculo.

Tabela 9: Gasto na produgéo da Grude.
1.2.7 Vocé sabe dizer quanto se gasta para ter o grude ?

Rotulos de Linha Contagem de 1.2.7 Contagem de 1.2.7 2

BASE VALOR DE MERCADO 6 30,00%
ATRAVESSADOR 6 30,00%

IGUAL PESCA 13 65,00%
PESCADOR 8 40,00%
PROPIETARIO 5 25,00%

MAIOR PESCA 1 5,00%
ATRAVESSADOR 1 5,00%

Total Geral 20 100,00%

Fonte: Dados da pesquisa, 2019. Questionario.

Sob a 6tica dos atravessadores entrevistados, 30% dizem que: seus custos para obtengéo
do grude, baseiam-se no valor de mercado, embora 5% destes asseveram que: sempre atribuem
um valor acima da pesca, dando como justificativa a escolhas por espécies alvo do grude. Os
demais 65% atribuidos aos pescadores e donos de barcos afirmam que o custo par obtencéo do
produto € igual ou mesma da pesca. O que corrobora com a ideia do grude ser um subproduto
da pesca (SANTANA JUNIOR ,2007).

Tabela 10: Como se comp®e o preco do grude

I11.28 Como se compde o preco do grude

Rotulos de Linha Contagem de iil.2.8 Contagem de iil.2.8 2
ATRAVESSADOR 7 35,00%
LTPQ.SP 7 35,00%
PESCADOR 8 40,00%
LTPQ.SP 6 30,00%
N RESPOD 2 10,00%
PROPIETARIO 5 25,00%
LTPQ.SP 5 25,00%

Total Geral 20 100,00%



Fonte: Dados da pesquisa, 2019. Questionario

Para o atravessador entrevistado 35% do total o preco do grude é composto pela limpeza,
tamanho, tipo, qualidade e espécie, Na visdo do pescador 30% esta relacionado aos fatores de
limpeza, tamanho, tipo, qualidade e espécie; 10% nao respondeu o questionario. Na perspectiva
do proprietario entrevistado 25% acredita que o que compdem o preco do grude é limpeza,
tamanho, tipo, qualidade e espécie.

Tabela 11: Forma de estocagem do grude
I11.29 Forma de estocagem do grude

Rétulos de Linha Contagem de ii1.2.9 Contagem de ii1.2.9 2

ATRAVESSADOR 7 35,00%
DEPOSITO/BASQUETA 2 10,00%
DEPOSITO/SACO DE

RAFIA 3 15,00%
SACO DE RAFIA 1 5,00%
SACO RAFIA E

BASQUETA 1 5,00%

PESCADOR 8 40,00%
NAO RESPONDIDO 3 15,00%
SACO PLASTICO 4 20,00%
SACO DE RAFIA 1 5,00%

PROPIETARIO 5 25,00%
GELO SACO DE RAFIA 1 5,00%
SACO PLASTICO 3 15,00%
SACO DE RAFIA 1 5,00%

Total Geral 20 100,00%

Fonte: Dados da pesquisa, 2019. Questionario

Os proprietarios entrevistados estocam em gelo enquanto cruas e em saco de rafia depois
de secas num total de 5%; j& os estocam em sacos plasticos disseram ser em 15% e 0s estocam
em sacos de rafia foram de 5%.

Para tanto neste processo fica presente o custo de oportunidade na optacdo de uma
determinada alternativa de acéo se beneficiar o produto ao invés do descarte, dando assim uma
alternativa em funcgéo de outras ( SANTQOS, 2000).

Na visdo do atravessador entrevistado 5% nado tem certeza de que foram furtados ou
roubados;25% disseram que ndo foram roubados ou furtados e 5% disseram que sim ja foram
roubados em funcdo do produto. Dentre 0s pescadores entrevistados 10% néo
responderam ;25% disseram que ndo foram roubados ou furtados e 55 disseram ter sidos
roubados ou furtados. Para os proprietarios entrevistados, 20% afirmaram que ndo foram
roubados ou furtados e 5% responderam que raramente foram furtados ou roubados.

De modo geral para o grupo de atravessadores representaram 35% do total, mostrando
que a origem de suas coletas é diversificada, indo da propria coleta em caso de atravessador
dono de embarcacdo, passando pela compra de outros atravessadores e a compra avulsa de
pescadores. J& para 0 pescador ou proprietarios (ndo atravessadores), cuja representatividade
obteve 65%, afirmaram que a origem do produto vinha do manejo de pesca por temporada, ou
seja, fruto de sua pescaria.

Na visdo dos atravessadores entrevistados ficaram assim dispostas suas afirmativas:
10% disseram Coletar da prépria pesca e aguarda achegada dos compradores ,15% afirmaram
0 uso de carro tipo pick-up e 10% n&o responderdo .Em relagcdo aos pescadores entrevistados,
10% ndo responderdo e 30% disseram Coletar da propria pesca e aguarda achegada dos



compradores ,Ja 0s proprietarios entrevistados totalizaram 25% % disseram Coletar da préopria
pesca e aguarda achegada dos compradores.

Dos atravessadores entrevistados: 10% ndo possuiam barcos ,mas financiavam
embarcacdes e 25% dos mesmos tinham barcos e ainda sim financiavam outras embarcacdes.
Dentre os pescadores entrevistados 40% nédo tem barco nem financia embarcacgdes. Na condigdo
de proprietario entrevistado 5% afirmam ter embarcacdo e financiam outras embarcacdes.

Por fim nota-se que todo o processo de comercializa¢do do grude os fatores de mercado
ndo ser excluidos, pois faze parte da cadeia produtiva, por mais que sua interferéncia seja
relevante para a producao.

5.3.1 Apuracdo e céalculos das vendas do grude de pescado

A relevancia econdémica do grude se da pelo alto valor de mercado, sendo passado de
subproduto para produto principal na econdmica do pescador artesanal, o qual passou a
depender da utilizagdo dos custos de oportunidades e dos custos de produgdo passou a ser uma
venda necessaria.

Para tanto, segue o quadro com o detalhamento do processo de vendas, sendo feita uma
projecdo da contribuicdo ICMS, aplicado a possivel projecdo de venda de acordo com o0s

apéndices D.
Tabela 16: Projecdo de venda de acordo com ICMS
VENDAS | 30% 17% 8%
1° MES Para SP
Classificacdo | QTD do|Preco de| Total preco| Imposto de
Produto do Produto Produto |venda vendido exportacéo ICMS ICMS
Pescada i
Amarela
_ R$ R$ R$ R$ R$
Tipo Extra G | 230g 50 2.050,00 | 102.500,00 30.750,00| 17.42500| 8.200,00
. R$ R$ R$ R$ R$
Tipo G 180a229g |40 1.900,00 | 76.000,00 22.800,00| 12.92000| 6.080,00
. R$ RS RS R$ R$
Tipo M 9021799 50 1.600,00 | 80.000,00 24.000,00| 13.600,00| 6.400,00
. R$ R$ R$ R$
Tipo P 60289 50 1.100,00 | 55.000,00 16.500,00 | R$ 9.350,00| 4.400,00
Pescada R$ R$ R$
Cururuca ) 80 280,00 |22.400,00 R$6.720,00 R$3.808,00| 1.792,00
Corvina i 200 R$ R$ R$ R$ R$
Cobra 630,00 126.000,00 37.800,00 | 21.420,00| 10.080,00
. ] R$ R$ R$ R$ R$
Corvina Ugt | - 300 500,00 | 150.000,00 45.000,00| 2550000 | 12.000,00
, , R$
Gégraida |07a10 50 R$ 8.500,00 | R$ 2.550,00
g g 17000 |R $ R$ 1.445,00 | R$ 680,00
G6 04 a 06g 80 R$ RS R$ 3.600,00
150,00 | 12.000,00 O8O0 R$2.040,00 | R$ 960,00
N R$
Gurijuba - 50 180,00 R$9.000,00 | R$ 2.700,00 R$ 1.530.00 | R$ 720,00
. R$ R$
Piramutaba |- 50 R$ 3.000,00
20000 |1000000 | R RS 1.700,00| R$ 800,00
R$ R$ R$ R$ R$
Total 1000 15 760,00 | 651.400,00 | 195.420,00| 110.738,00| 52.112,00

Fonte: Elaborado pelos Autores, 2019.




O quadro 2 ressalta os tipos de pescados que tem grude mais valorizados para mercado.
Efetuando um ranking a producédo de pescada amarela € mais valorizada, devido a densidade,
comprimento e 0 peso. Entretanto, esta ndo a mais acessivel de ser obtida o que torna o produto
desejado.

A grude que se encontra com mais abundéncia na regido paraense é a da go seguido da
corvina, por que sdo os peixes, segundo ICMBIO (2019), os que se presentam em abundancia
na costa paraense. Além de possuirem o periodo de reprodugdo mais rapida que a propria
pescada amarela.

Dados estas diferencas seguem que a venda é realizada em Belém sendo exportado para
estado de Sdo Paulo, onde se realiza o desembaraco aduaneiro. Para tanto, nota-se que pelo
processo de avaliagdo do ICMS se tem aliquotas diferenciadas, onde o estado do Para possui a
maior aliquota que é de 17%.

Portanto, ao exportarem de S&o Paulo efetuam o pagamento de ICMS mais baixo,
devido ao perfil ndo cumulativo, que torna a obtencéao de credito tributario, podendo compensar
e compras futuras, Constituicdo Federal de 1988 — CF, bem como no &mbito infraconstitucional
0s artigos 205 e 206 do CTN.

Consideracoes Finais

A “grude”, como ¢ conhecida entre as comunidades de pescadores e comerciantes do
Nordeste Paraense, subproduto da pesca, é provinda de frota de pequeno porte, envolvendo
barcos dos mais diversos tamanhos e autonomia maritima, indo de pequena canoa a vela da
pesca no estuarino, passando por pequenas canoas a motor utilizadas em viajem dirias, onde o
pescador vai e volta na mesma maré, até barcos frigorificos com capacidade de até 45 toneladas
de producéo e suporte para até 90 dias em mar aberto. Seu processamento de secagem até a
comercializacdo, acontece sem emprego de tecnologia e de forma simples.

Neste trabalho identificou-se seis fluxos comerciais: partindo do pescador, barco, do
atravessador/patrdo da pesca seguindo para empresa localizada no municipio de Belém - Par3,
embarcada a carga, o proximo destino € Sado Paulo onde finalmente sera feito o processo de
saida para o comércio exterior, que em sua maioria € destinada aos paises do continente asiatico
devido o maior valor pago pelo produto.

A valorizacdo deste derivado do pescado € obtida na comercializacdo do tipo seco,
chegando em estimativa de R$ 2.050/kg (dois mil e cinquenta reais por quilograma) no tamanho
GG (extragrande).

A comercializagdo da “grude” tem uma influéncia direta na cotagdo do ddlar, o
argumento de barganha utilizado pelos atravessadores da “grude” ¢ sempre 0 mesmo: “queda
do Délar/alta do Doélar”, uma vez que o produto ¢ exportado e portanto sofre a alteragdo cambial
no embargue e desembarque da carga.

As relacGes que permeiam 0 meio da pesca no Nordeste Paraense, estdo em volto a
inimeras nuances entre o0s atores que a compdem, dentre estas destacamos a relacao entre donos
de embarcaces e 0s patres da pesca (como sdo comumente conhecidos os atravessadores que
compram o grude), nessa relacdo o patrdo dispdem de recursos financeiros para “armar” a
embarcacdo abastecendo-a de toda espécie de insumos, seja na arte de pesca (apetrecho de
pesca: rede malhadeira, espinhel, equipamentos nauticos de auxilio & pesca como sonda de
localizacdo), além do 6leo diesel, comida e mantimentos para a tripulacdo da mais diversas
ordens e, ainda garantir as familias dos tripulantes qualquer amparo a que venham precisar até
0 seu retorno da pesca, que pode durar de incurs@es diarias, passando por pescarias que vao de
14 dias, 21 dias a até 3 meses em alto mar.
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Durante as entrevistas dirigidas encontramos varias situacbes em que essa relacéo:
patrao versus dono de embarcacdo, se da por uma fragil relacdo de confianca, que muitas vezes
é quebrada por parte da tripulacdo, onde por exemplo um pescador resolve sem aviso prévio,
trocar de uma embarcacdo para outra que lhe traga qualquer vantagem a mais.

As implica¢Oes de mensuracdo no custo de oportunidade para atividade, que se encaixa
comparativamente a um investimento de alto grau de risco. Porém, fazendo uma andlise de
custo de oportunidade com a propria atividade principal que é a pesca artesanal, foi possivel
verificar que os custos envolvidos na producéo da pesca pura, acerca dos barcos de médio porte
onde se tem uma jornada de até 90 dias no mar, o fruto deste trabalho ndo seria capaz de
subsidiar os gastos com o investimento.

Levando em consideracao as afirmacfes de proprietarios de barcos e patrdes de pesca,
estas embarcacgdes ndo voltam de viagem com menos de 35 toneladas de pescado, ainda levando
em consideracao esta pesagem, é possivel ainda calcular o peso da “grude” originada desta
pesca, que € algo em torno de 7% ja seca e pronta a comercializagdo. Em um célculo simples,
podemos encontrar 0s seguintes valores para firmar estas mensuragcbes com base nas
informacBes dos entrevistados: 35.000kg (trinta e cinco mil quilos) de pescado da espécies
corvina, seriam vendidos no mercado local a um valor maximo de R$ 6,00 (seis reais) por kg,
cujo o produto dara a quantia de R$ 210.000,00 (duzentos e dez mil reais), sendo que para a
preparacdo do barco para esta eventual pesca, custa em torno de R$ 800.000,00 (oitocentos mil
reais), logo, percebe-se que o retorno do investimento em forma de pescado ndo compensaria 0
investimento.

Porém, temos ainda o calculo sobre a venda da produgdo do “grude” oriunda desta pesca.
Entdo 7% de 35 mil quilos, equivalem a cerca de 2.450kg (dois mil quatrocentos e cinquenta
quilos), que no mercado interessado chegam a valer R$ 750,00 (setecentos e cinquentas reais)
se tratando do tipo aqui exemplificado. Com isso, multiplicamos a quantidade de grude obtida
pelo valor pago por kg, onde chegamos ao valor de R$ 1.837.500,00 (um milhdo, oitocentos e
trinta e sete mil e quinhentos reais).

Diante destas projegdes, podemos inferir que apenas a produgdo da “grude”, além de
subsidiar os custos sobre o investimento da atividade pesqueira, deixa ainda um grande margem
de lucro projetada que seria algo em torno de R$ 1.037,500 (um milh&o, trinta e sete mil e
quinhentos reais),num contraponto em relacdo a pratica da pesca deixaria um prejuizo de
R$ 520.000,00 (quinhentos e vinte mil reais).

Conclui-se que os riscos estdo além da instabilidade mercado, ja que a estreita relacdo
entre pescador e patrdo, esta sempre palmeando passos em meio a complexidade das relacGes
humanas com individuos de realidades diferentes. E mesmos com todos os riscos envolvidos, a
pratica desta atividade quando bem alinhada, pode gerar receitas astrondmicas e mudar o
aspecto socioecondmica de todos os autores envolvidos na busca do “ouro do peixe”, a tdo
cobigado “grude” do pescado.

Deixando para estudos futuros a relaces destes elementos aos a cadeia de valor e 0s
préprios riscos ambientais aplicados a atividade produtiva estudada, verificando assim no
futuro questdes que possam a envolver politicas publicas, com maior representatividade.
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